Não é escritor? Não é um problema.

Você pode ganhar dinheiro blogando!
[image: image1.png]Finally you can get more than 24 hrs in each day!
Click Here Now To Find Out How!




Conteúdo, conteúdo, conteúdo. O conteúdo faz a web girar.

A partir do momento em que você começa a pesquisar maneiras de ganhar dinheiro online, ouve ESCREVER, ESCREVER e MAIS ESCREVER, repetidas vezes. Há uma razão para isso e vamos discutir como a palavra escrita pode lhe render dinheiro, mas VOCÊ não precisa ser o único a escrever tudo isso. Salve seu papel e seus pulsos!

Uma das maneiras mais quentes de ganhar dinheiro online é através do poder dos blogs. Mas, o que os blogs exigem? O que você acha? Que coisa você deve fazer acima de tudo para criar um blog?

Se você é como a maioria das pessoas, sua resposta provavelmente incluiu ... você adivinhou ... ESCREVER! Afinal, é disso que se trata um blog, certo? No seu blog, você está compartilhando seus pensamentos com outras pessoas na forma de postagens que você escreveu - escrita constante.

Antes de você correr para as colinas, deixe-me contar um pequeno segredo. 

Embora essas postagens sejam necessárias para que você seja um blogueiro de sucesso, nem todas elas precisam ser escritas por você. 

Você precisa de conteúdo para tornar seu blog bem-sucedido, mas ele não precisa ser escrito por você. Deixe-me explicar, dando-lhe algumas maneiras de ganhar dinheiro e manter seu blog atualizado, sem se desgastar ou se dar com a Síndrome do Túnel do Carpal antes mesmo de começar a ganhar dinheiro.

Mas, primeiro, você precisa saber por que o conteúdo é tão importante na Internet e, especialmente, no seu blog.
Por que o conteúdo é crucial?

Aqui estão algumas razões...

Antes de tudo, as pessoas acessam a web apenas por uma coisa - apenas informação. Quer estejam comprando produtos para comprar ou procurando um remédio natural para a acne, estão acessando a Web para obter informações, conselhos e ajuda.

Se seus leitores encontrarem informações de qualidade suas, é muito provável que:

· Fique por perto

· Inscreva-se no seu ezine ou boletim informativo

· Twitter sobre o seu site

· Recomende suas postagens em lugares como StumbleUpon.com
· Inscreva-se no seu feed RSS

· Volte no futuro

· Indique outras pessoas para o seu site

Segundo, os mecanismos de pesquisa adoram conteúdo. Quanto mais páginas você tiver no seu site ou blog, com conteúdo de qualidade, melhor. Quer você ofereça análises de produtos, histórias engraçadas ou treinamento físico, o conteúdo de qualidade é recompensado pelo Google, MSN e Yahoo, além de muitos outros mecanismos de busca menores online.

Terceiro, agregar valor à Internet começa a estabelecer você como um especialista em seu tópico. Ao escrever ótimas informações, seus leitores começarão a encará-lo como a pessoa mais procurada por informações. Você começará a atrair solicitações de entrevista e JV também.

Como você pode ver, o conteúdo é realmente importante se você deseja criar um blog ou site de sucesso na Internet. Sem ele, seu site é apenas mais um na World Wide Web. Como as pessoas podem encontrá-lo se não sabem que você existe? Estabelecendo a si mesmo e fornecendo aos seus leitores posts de qualidade e outras informações valiosas de que eles precisam e desejam, você verá que pode facilmente se tornar um dos grandes peixes do lago.

Mas e se você não tiver tempo para escrever constantemente? Ou, e se você não gostar de escrever? Você está com sorte, existem muitas maneiras de adicionar informações de qualidade ao seu blog sem precisar escrever tudo sozinho.

Antes de chegarmos a isso, deixe-me dizer-lhe que, embora você possa criar um blog puramente composto por conteúdo que você não escreve, eu não o aconselharia. Se você realmente quer se relacionar com seus leitores, precisa deixá-los conhecê-lo também. Não evite escrever algumas postagens, mas use esses métodos de criação de conteúdo junto com sua própria redação para criar ainda mais informações de qualidade para seus visitantes.

Onde encontrar conteúdo para o seu blog?

Agora que você sabe que precisa de um ótimo conteúdo para o seu blog e por que, chegou a hora de avançar para o conteúdo deste relatório. Prometi lhe dizer como obter esse conteúdo sem desgastar os dedos. Aqui vamos nos! Espere, vai ser um passeio divertido!

1. Contrate um escritor

Existem escritores freelancers que se dedicam a escrever artigos, posts e muito mais para proprietários de sites e blogueiros. A maioria desses escritores, também conhecidos como ghostwriters, cobra por peça escrita e baseia suas acusações na contagem de palavras do conteúdo necessário. Por exemplo, você pode ter um post de 300 palavras escrito por X quantidade de dólares no tópico desejado de sua escolha.

Normalmente, você enviará ao escritor um tópico amplo ou até um título real, e eles escreverão o conteúdo para você seguindo suas especificações. Encontrar um escritor fantasma não é difícil, especialmente com o campo crescendo aos trancos e barrancos todos os dias. A parte difícil é encontrar um escritor com quem você possa se comunicar bem, pagar e quem possa escrever de uma maneira que capte sua voz.

Aqui estão algumas dicas a serem lembradas ao contratar um ghostwriter. 

Encontrando um escritor 

Peça recomendações- Pergunte ao redor e veja quem vem recomendado. Você pode facilmente obter referências de outros blogueiros, proprietários de sites, profissionais de marketing na Internet e até mesmo em sites de mídia social como o Twitter.

Mecanismos de pesquisa- Embora essa seja uma opção, eu definitivamente pediria às pessoas que você conhece e confia suas sugestões para um escritor primeiro. Só porque o site de uma pessoa chega ao topo dos resultados dos mecanismos de pesquisa e eles “afirmam” ser um escritor experiente, não significa que são.

Recomendação: Shelancers.com oferece uma variedade de escritores para escolher.

Pode levar mais de um para encontrar o

Assim como todo blog é diferente, os escritores também. Não desanime se você tentar um (ou às vezes mais) escritor e ele ou ela não for o que você tinha em mente. Alguns escritores podem pegar o estilo de escrita de qualquer proprietário de blog e implementá-lo em seus artigos e postagens no blog, sem nenhum problema. Outros não acham tão fácil.

Se você contratar um escritor e achar que não gosta do estilo de escrever ou da abordagem de um tópico, vá para outro. Eu posso te dizer por experiência própria; às vezes, é preciso analisar alguns escritores para encontrar aquele que “entende” e produzirá um conteúdo excelente que se encaixa à sua personalidade, como se você o escrevesse.

O feedback é crucial

Quando você contrata um escritor, certifique-se de dar feedback a eles depois de concluir um projeto de redação para você. Se havia algo de que você não gostou no artigo - a maneira como eles escreveram as coisas não era como você faria, etc. - informe-os. Um escritor profissional estará aberto a todos os tipos de feedback e se oferecerá para corrigir o problema com uma reescrita. Ao fornecer feedback, você não está apenas deixando o escritor saber o que gosta e o que não gosta no conteúdo, mas também está construindo um relacionamento que se tornará muito benéfico para os dois.

Por exemplo, eu sei que posso começar a escrever algo que está na minha cabeça e, quando fico preso, não é nada para eu levar isso ao meu escritor e dizer "Socorro!" Eu desenvolvi um relacionamento com ela que me permite sentir-me à vontade jogando algo do seu jeito, sem pensar duas vezes em melhorias, acréscimos etc. Sei que, quando ela me devolver, não ficarei satisfeito apenas, mas vou ler como se Eu escrevi tudo sozinho porque ela e eu nos comunicamos e discutimos meus gostos e aversões tanto que ela podia passar como eu quase todo dia!

Revisar e editar
Sei que acabei de dizer que posso enviar algo ao meu escritor e seria como se eu mesmo o tivesse escrito, mas isso não significa que posso me safar sem olhar para o produto final. Até os melhores escritores têm seus dias de folga, inclusive o meu.

Portanto, é fundamental que qualquer artigo que você tenha alguém preparado para você seja revisto e editado conforme necessário. Esteja você fazendo alterações para colocar mais de seus pensamentos e opiniões ou simplesmente adicionando itens de monetização, você deve, deve, deve revisar todo e qualquer conteúdo que você criou para você.

2. Procure especialistas convidados

Você pode ter visto isso em outros blogs que você mesmo frequenta. Também conhecidos como blogueiros convidados, especialistas convidados são pessoas que podem fornecer informações relevantes aos seus leitores na forma de postagens de convidados. São pessoas que de alguma forma se relacionam com o tópico do seu blog. Por exemplo, se você possui um blog de marketing na Internet, pode considerar abordar pessoas das seguintes áreas sobre como enviar postagens de convidados ou se tornar um especialista convidado regular em seu blog.

· Especialistas em mídias sociais

· Especialistas em terceirização

· Especialistas em Web Design

· Especialistas Técnicos 

· Trabalhando com Especialistas Domésticos

· Especialistas em Comunicados à Imprensa

· Especialistas em Marketing de Afiliados

A lista poderia continuar indefinidamente, mas acho que você entendeu. 

Você os convida a ser um blogueiro convidado em seu blog, a configurá-los com suas próprias informações de login ou a enviar suas postagens diretamente para você, para que você possa publicá-las. 

Dê a eles algo em troca de seus esforços, porque a maioria dos blogueiros convidados não é paga por suas postagens. Muitas vezes, basta um link para o site dos especialistas convidados e, possivelmente, permitir que eles promovam seus próprios produtos ou produtos afiliados em suas postagens. Mas, com o crescimento da popularidade dos blogueiros convidados, está ficando um pouco mais difícil encontrar pessoas que se comprometam. Se eles são bons no que fazem, estarão blogando em outros sites e também no seu. Tente adoçar um pouco a panela para que eles fiquem por perto e continue postando.

Obviamente, você pode pagá-los para enviar informações, se desejar. De fato, eu próprio tenho um site onde pago por envios. Monitoro as submissões e, se decidirmos que o site é digno, pagamos ao autor pelo artigo após a publicação. Descobri que isso ajuda quando se trata de ter um fluxo constante de conteúdo.

Mais uma coisa sobre os blogueiros convidados que você pode achar útil. Se você conhece pessoas que estão começando, elas estão mais abertas a participar como blogueiro convidado do que a blogueiros ou proprietários de empresas estabelecidos. No entanto, se você não está classificando extremamente alto nos mecanismos de pesquisa, seus números de tráfego não são tão bons ou seu blog não é tão popular quanto você gostaria que fosse, não se preocupe. Leva algum tempo para chegar lá, mas com a ajuda de adicionar todo esse ótimo conteúdo e alguns outros itens essenciais, você estará lá antes que você perceba.
3. Bata os diretórios do artigo 

Os diretórios do artigo são bancos de dados cheios de artigos que os autores enviaram na esperança de que outros os coloquem e os publiquem em seus sites e blogs. Você pode encontrar artigos sobre praticamente todos os tópicos do sol nesses diretórios.

O problema é que você deve incluir a caixa de recurso do autor, que normalmente contém informações sobre o autor e um link para o site dele, quando você a publica em seu próprio site. São ótimas fontes de informação, mas leia os artigos com muito cuidado para garantir que você esteja obtendo o conteúdo que deseja para o seu site. Você não gostaria de colocar informações incorretas no seu blog e enganar seus leitores, afinal.

Aqui estão alguns dos meus diretórios de artigo mais favoritos:

Artigos do Ezine
Artigos grátis para afiliados (obtenha artigos que você pode gerar receita com links de afiliados na biografia de recursos)

LadyPens.com
4. Criar vídeo e áudio

Áudio e vídeo estão se tornando cada vez mais populares online, especialmente em blogs. Você pode publicar seus próprios áudios e vídeos ou pode vincular aqueles criados por outras pessoas.

Aqui estão algumas idéias para criar seus próprios áudios e vídeos que você pode publicar em seu blog:

· Entrevistas com especialistas em seu campo

· Vídeos de instruções 

· Talk talk shows e podcasts

· Treinamento

· E mais

Não possui software de criação de áudio ou vídeo? Não se preocupe - você pode facilmente criar vídeos curtos em sua câmera digital e enviá-los para sites como estes:

Youtube
Flickr
Blip TV
12 Seconds TV
Se você estiver procurando por ajuda em áudio, dê uma olhada nesses sites:

AudioAcrobat
Blog Talk Radio
5. Adicionar feeds de notícias RSS

Como você provavelmente já sabe, a maioria dos blogs tem o que é conhecido como feed RSS. É aqui que, quando configurados pelo proprietário do blog, os leitores podem se inscrever no feed e ser notificados de novas postagens no blog via email ou leitores de feed. Se o seu blog não tiver um, sugiro que você crie um. É realmente fácil com a ajuda de um site como o FeedBurner.com.

Assim como os blogs têm feeds, sites de notícias como CNN, MSNBC, etc. Você pode configurar seu blog para receber feeds de outros blogs ou sites automaticamente. Quando você fizer isso, seu blog mostrará as postagens de outros sites. Seu blog é atualizado automaticamente sempre que uma postagem é adicionada a esse site.

Que ótima maneira de ter conteúdo constante referente ao seu tópico aparecer no seu blog. Ótimo para indexação nos mecanismos de pesquisa também.

6. Pergunte aos seus leitores

Outra ótima maneira de obter conteúdo é pedir aos leitores que enviem perguntas, sugestões etc.

Suas informações podem ser transformadas em conteúdo para o seu blog de várias maneiras:

Perguntas e Respostas - Peça aos leitores para enviarem suas perguntas e depois respondam diretamente no seu blog. 

Crie uma página de perguntas frequentes- Ao receber perguntas, adicione-as a uma página de perguntas freqüentes em seu site. Sempre que você atualizar a página, informe seus leitores.

Revisão de produtos- Se você vende produtos ou presta um serviço, peça a seus clientes opiniões sobre essas coisas. Às vezes, eles enviam críticas completas e você pode publicá-las em seu blog.

Depoimentos - Embora essas postagens não sejam completas por conta própria, você pode combinar algumas delas e postar em seu blog.

7. Boletins e e-mails para assinantes
Você tem uma lista de email? Quando você envia e-mails para seus assinantes ou envia seu boletim regular, você pára por aí? Comece a postar as atualizações que você envia para seus assinantes e seus boletins ou e-zines no seu blog também.

Alguns de seus assinantes podem não ter a chance de ler seus e-mails antes de serem embaralhados na tela da caixa de entrada ou, pior ainda, podem ter filtros que estão bloqueando completamente seus e-mails. Isso permitirá que eles ainda recebam as informações valiosas que você precisa compartilhar e proporcione mais conteúdo de qualidade para o seu blog.

Obviamente, se você tiver uma lista com informações confidenciais que não deseja que o mundo inteiro veja, pule a postagem dessas mensagens específicas. Um exemplo disso seria um site de associação em que você envia aos membros um link de download todos os meses para que eles possam acessar as informações exclusivas dos membros. Você não gostaria que alguém tivesse a capacidade de obter essas informações.

Mas, se você estiver adicionando um novo produto à sua empresa, por exemplo, publique o e-mail que você envia aos seus clientes anteriores em seu blog. Você terá mais exposição do seu produto e conteúdo adicionado ao seu blog. É um ganha-ganha.

8. Carregar conteúdo com direitos de marca própria (PLR)

Uma das minhas maneiras favoritas de adicionar conteúdo de tópicos relacionados a um blog de qualidade é com o PLR. Se você não sabe o que é PLR, deixe-me falar sobre essa coisinha maravilhosa.

O conteúdo do PLR é criado especificamente para aqueles que não têm tempo, habilidades ou desejo de criar seu próprio conteúdo de forma consistente. Você pode encontrarartigos, postagens de blog, relatórios, receitas, materiais de marketing e até PLR de web design na Internet. Alguém mais escreve e vende. Você o compra e tem a capacidade de usá-lo como achar melhor - na maior parte. A maioria dos sites de PLR ​​tem regras para o que você pode e o que não pode fazer com o PLR depois de comprá-lo, portanto, revise-os antes de comprar.

Sites PLR recomendados:

www.EasyPLR.com
www.YummyPLR.com
www.plr.me/easyplr (oferta especial nessa página)

www.PLRSO.com (Conteúdo de marketing na Internet)

Agora, vamos ver quais são alguns dos benefícios do PLR:

Barato- PLR é normalmente mais barato do que contratar um ghostwriter. Normalmente, você pode comprar um pacote de PLR ​​ou se inscrever para uma associação por muito pouco. Por exemplo, um custo médio aproximado para um freelancer escrever um artigo de 500 palavras pode custar entre 10 e 15 dólares. Em alguns sites de PLR, você pode comprar de 10 a 15 artigos pelo mesmo preço.

Variedade- Não importa qual seja o seu tópico, você provavelmente poderá encontrar conteúdo PLR à venda sobre ele. A popularidade do PLR ajudou a torná-lo disponível em uma ampla variedade de mercados, maiores e mais amplos do que nunca.

Disponibilidade limitada (algumas nem todas)- Embora o PLR não seja exclusivamente seu como material escrito por fantasmas, na maioria dos casos, o número de vezes que um pacote específico será vendido é limitado. Pelo menos com um bom vendedor de PLR. Isso limitará a quantidade de vezes que seu conteúdo será encontrado no site de outra pessoa. (Mas, vou lhe dizer em um minuto como evitar isso, mesmo que o PLR que você compra não esteja limitado a uma certa quantidade de compradores.)
Economia de tempo- Como nas outras maneiras de encontrar conteúdo sem escrevê-lo, o PLR economiza muito tempo. Já está escrito para você, você só precisa fazer o seu próprio e é bom sair.

Reciclável- Um artigo de PLR ​​pode ser usado repetidamente. Você pode redefinir o mesmo conteúdo de várias maneiras:

· Publique no seu blog.

· Envie para sua lista.

· Crie seus próprios produtos com ele.

· Use-o no seu programa de afiliados.

· Use-o no seu programa de associação.

· E muito mais.

As possibilidades são realmente infinitas quando se trata de usar PLR. Quanto mais você o usa, mais valioso esse conteúdo se torna para você.

Um conselho se você estiver usando conteúdo PLR:

Se você decidir usar o PLR em seu blog (ou em qualquer outro lugar), refaça-o antes de publicá-lo. Você deseja criar o conteúdo de alguma forma. Haverá outras pessoas na Internet que usam esse mesmo conteúdo e, infelizmente, algumas não verão a necessidade de criar o conteúdo próprio e colocá-lo como está. Você não deseja oferecer exatamente as mesmas informações que todos os outros.

Faça o PLR atender ao seu público e mercado alvo. Adicione seus próprios pensamentos a ele. Dê uma guinada diferente, o que você precisar fazer para que ele funcione para suas necessidades, sem simplesmente exibi-lo em seu blog na mesma condição em que você o recebeu. É isso que o diferencia de outro blogueiro em seu mercado. É isso que mostrará aos seus leitores que você pode confiar e conhecer suas coisas.

Agora, eu lhe dei 8 maneiras de obter conteúdo para o seu blog sem precisar escrever tudo sozinho. Existem outras maneiras, mas essas são algumas das minhas favoritas pessoais e mais populares. Escolha um que você realmente goste ou escolha uma combinação deles.

A seguir, darei algumas idéias para ganhar dinheiro com todo esse conteúdo! 
Como monetizar seu conteúdo para obter lucros passivos em blogs
Depois de começar a compilar o conteúdo e adicioná-lo ao seu blog, é hora de começar a pensar em como você pode ganhar dinheiro com as novas informações encontradas. Eu tenho algumas idéias para ajudar você a começar, então vamos a isso - eu sei que é isso que você estava esperando, não era?
1. Promover programas de afiliados 
Encontrar produtos que você pode promover em seu conteúdo é uma ótima maneira de ganhar dinheiro com seu blog. Uma maneira de fazer isso é se inscrever em um programa de afiliados para os itens que você gostaria de promover. Depois de encontrá-los e se inscrever, você receberá um link (seu link de afiliado) que pode ser usado para enviar os leitores do seu blog para o produto. Quando eles fazem uma compra usando o seu link, você será recompensado com comissões.

Ao postar seu conteúdo, pense nos itens que complementam o conteúdo e procure programas afiliados para esses tipos de produtos. Por exemplo, se você estiver postando um artigo que discute o uso de vídeo online, você pode promover o software usado para criar seus próprios vídeos. Você tem um produto ou serviço que você ama e que não poderia viver sem? Faça uma revisão do produto e use o link de afiliado para enviar seu leitor ao site da empresa. Uma palavra de cautela nas críticas - um leitor pode dizer se você está apenas pressionando um produto para fazer uma venda, portanto seja honesto. Se houver algo que você não goste, diga a eles.

Você pode encontrar programas afiliados em muitos lugares, mas aqui estão alguns que eu recomendo:
O site da empresa- Cada vez mais proprietários de empresas estão percebendo o quanto a criação de um programa de afiliados para seus produtos e serviços pode aumentar os negócios. Verifique no site da empresa informações sobre como se inscrever no programa de afiliados.
Redes de afiliados- Você pode encontrar toneladas de produtos em todos os mercados que você poderia sonhar aqui. Basta se inscrever em uma conta de editor gratuita, localizar produtos que você gostaria de promover. É tudo o que há para isso.www.ClickBank.com
Artigos grátis para afiliados - Se você estiver procurando por conteúdo pronto para links de afiliados, visite www.FreeAffiliateArticles.com e você encontrará um monte. 
Mom Affiliate Network- Se você atende ao mercado mãe, eu recomendo verificar este site para produtos para a família. Você também encontrará programas para ajudar os profissionais de marketing da Internet e aqueles que querem trabalhar em casa aqui.www.MomAffiliateNetwork.com
Mecanismos de pesquisa - Muitas vezes você pode colocar o tipo de produto que deseja promover, além das palavras "programa de afiliados" no recurso de pesquisa do navegador, e encontrará muitas opções. 
2. Adsense
Você vê esses blocos de anúncios em blogs e sites na Web que "Anúncios do Google" na parte inferior? Esses são anúncios publicados viaAdsense do Google programa. 

O Google envia anúncios segmentados com base no conteúdo que aparece no seu blog. Você pode se inscrever gratuitamente em uma conta no programa Adsense do Google. Depois de se inscrever, você poderá configurar o tipo de anúncio que deseja alimentar no seu blog (anúncios de texto, anúncios de bloco, banners e muito mais). À medida que o conteúdo do seu blog muda, o Google altera os anúncios e você é pago sempre que alguém clica nos anúncios.

Quando feito corretamente, você pode ganhar muito dinheiro com o Adsense, mas são necessários alguns testes e ajustes para encontrar a combinação de anúncios que funcionará melhor para o seu blog individual. As pessoas estão acostumadas a ver esses anúncios e, embora muitas pessoas os ignorem, há muito mais que clicará nos links e você será compensado quando o fizerem.
3. Conteúdo dos direitos de revenda

O conteúdo dos direitos de revenda é aquele que você compra semelhante ao PLR, com uma exceção. Geralmente, você não tem o direito de alterar o conteúdo. Você adquire o conteúdo para seu uso e tem o direito de revendê-lo, o que permite a você vender o produto.

Normalmente, você receberá não apenas o produto, mas também a página de vendas e outras cópias da Web para adicionar ao seu próprio site. Você simplesmente altera o link de pagamento para que ele seja pago a você e sempre que alguém compra o produto, obtém todos os lucros.

Conteúdo principal dos direitos de revenda

Se o conteúdo dos direitos de revenda não for bom o suficiente, também poderá adquirir um conteúdo que é conhecido como Direitos de Revenda Mestre. A diferença entre os direitos principais de revenda e os direitos regulares de revenda é:

Direitos de Revenda - Você pode vender o produto, mas NÃO pode repassar esses mesmos direitos aos seus clientes.

Direitos principais de revenda- Você não pode apenas vender o produto e manter os lucros, mas também pode repassar direitos de revenda para seus clientes. Por sua vez, eles podem vender o produto como seu.

Cada produto possui regras específicas sobre como você pode e não pode usar o conteúdo, independentemente do tipo que você recebe. Devido a isso, certifique-se de ler as regras antes de lançar o produto à venda ou oferecer direitos a terceiros.

Aqui estão alguns exemplos de produtos que oferecem direitos de revenda que você pode experimentar no seu blog:

· Zona de pequenos relatórios - Jimmy D. Brown
· Treinador iniciante - Outro produto Jimmy D. Brown (este possui direitos de revenda)

· Relatórios queridos - Monthly Report Club de Alice Seba, onde os membros recebem um novo relatório a cada mês e cada um vem com direitos de revenda
· FullTimeWahm - Vem com direitos de revenda, embora não seja mencionado na página de vendas. 
4. Crie e venda suas próprias informações
Ok, eu sei que você provavelmente está balançando a cabeça depois de ler o número 4. Você provavelmente está se perguntando como no mundo você tem tempo para escrever seus próprios produtos de informação quando está tentando economizar tempo e energia, NÃO escrevendo todas as suas informações. próprias postagens no blog. Ouça-me, prometo que valerá a pena.
Assim como as postagens do seu blog, você pode criar produtos de informação que você pode vender aos seus leitores sem escrever todo o conteúdo. A melhor (e mais fácil) maneira absoluta de fazer isso é comprando conteúdo de PLR ​​que se concentra no tópico do produto de informação que você deseja criar, retrabalhando-o um pouco e compilando-o para criar um e-book ou guia que você pode publicar à venda. Aqui está um exemplo do que quero dizer:

Digamos que você tenha um blog sobre o Green Living. Uma coisa que seus leitores gostariam de saber é como viver uma vida mais verde sem pagar muito dinheiro em coisas como painéis solares, adições caras à casa, etc. Você decidiu criar um e-book para ajudá-los a tornar-se ecológicos. fazendo pequenas mudanças no estilo de vida cotidiano sem gastar muito. Você também gostaria de mostrar a eles como eles podem não apenas viver uma vida mais verde, mas também economizar dinheiro no processo. Chamaremos o produto: "Seja ecológico sem quebrar o banco: pequenas mudanças que você pode fazer para viver uma vida ecológica e economizar dinheiro".

A primeira coisa a fazer é começar a pesquisar por conteúdo de direitos de marca própria que se encaixe no seu assunto. Em seguida, você deseja compilar todo o PLR adquirido em um documento lógico e valioso. Agora, é hora de adicionar seus próprios conselhos, dicas, conhecimentos etc. sobre o assunto e formar seu produto final.

Agora você criou um eBook inteiro sem precisar escrever a maioria dele mesmo. Economize seu poder cerebral para comercializar seu produto recém-criado. Lembre-se de fazer qualquer PLR adquirido por si próprio, retrabalhando-o para atender às suas necessidades e adicionar ou retirar informações conforme necessário.
Vamos para EasyPLR.com/bestplr.htm para o melhor PLR em uma enorme variedade de tópicos.
Dica de bônus:Para agregar valor ao seu produto de informação, grave uma versão em áudio do seu eBook e empacote-a com a versão escrita. Você também pode entrevistar outras pessoas em seu campo e adicioná-lo também.

5. ECourses & Newsletters
Outra ótima maneira de monetizar o conteúdo do seu blog é adicionando eCourses gratuitos ao seu arsenal. Você pode montar eCourses que fornecerão aos seus leitores mais informações sobre o tópico do seu blog.

Por exemplo, se você cria um blog sobre Labrador Retrievers, por que não criar um eCourse de 5 dias que informe aos proprietários dos filhotes de laboratório as melhores dicas e truques para treinar em casa o mais novo membro de sua família. Ou crie um eCourse que forneça informações importantes sobre como criar o Labs especificamente.

Você pode usar o conteúdo PLR ou obter o conteúdo publicado anteriormente em seu blog para criar seus eCourses. 

Pegue eCourses PLR pré-escritos sobre tópicos de marketing na Internet em MostlySanePLR.com
Basta carregar o eCourse no seu sistema de gerenciamento de e-mail (eu uso Aweber) e espalhe promoções para produtos afiliados ao longo do curso. Depois de configurar o curso, copie e cole o HTML ou JavaScript da caixa de inscrição em seu blog. Depois, comercialize o curso por meio de suas postagens no blog, no Twitter e em outros lugares.

Isso me leva ao próximo passo para ganhar dinheiro com seu blog - atrair visitantes.
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6. Redes de publicidadeAs redes de anúncios são programas que veiculam anúncios em seu blog. Normalmente eles pagam por mil impressões. (Geralmente descrito como CPM.) Portanto, uma rede de anunciantes que paga US $ 3 por CPM pagaria US $ 3 por cada 1000 vezes que o anúncio foi visualizado. Clique aqui para ver alguns deles:




http://www.easyplr.com/sell-ads.htm 
Então, direcione o tráfego!
Eu vou ser direto e direto ao ponto - sem leitores, o seu blog nunca ganhará dinheiro. Você precisa de novos leitores e fiéis que sempre voltem e espalhem a notícia. Como você leva as pessoas a entrar no seu blog em primeiro lugar? E, uma vez que você os chega lá, como os mantém?
Obtendo tráfego para o seu blog
Tráfego do mecanismo de pesquisa- Preste atenção às palavras-chave e frases quando publicar suas postagens no blog e outras páginas. Isso ajudará seu blog a ter uma classificação mais alta nos mecanismos de pesquisa e trará visitantes direcionados (aqueles realmente interessados ​​no que você tem a dizer) para você.
Boca a boca- Incentive seus leitores a contar aos outros sobre seu blog. Você pode oferecer concursos e brindes nos quais o vencedor precisa se vincular ao concurso ou postar um Tweet no Twitter sobre o concurso, etc. Falaremos mais sobre essas coisas daqui a pouco.
Comentar em outros blogs- Encontre blogs que se encaixem nos seus e visite-os, leia o que o autor publica e faça comentários nas publicações deles. Quando você faz comentários em outros blogs, normalmente você tem a oportunidade de criar um link para o seu site - use-o!
Artigo Marketing- Falamos sobre diretórios de artigos anteriormente, mas desta vez você enviará os artigos para que outros possam publicar e publicar em seus sites e blogs. Certifique-se de vincular seu blog na caixa do recurso para que as pessoas que leem o artigo possam visitar seu site para saber mais.

Aprenda a implementar o marketing de artigos de uma maneira que efetivamente direcione toneladas de visitantes direcionados ao seu blog com isso: Artigo fácil Marketing
Realize concursos e brindes de doação- Concursos e itens gratuitos são quentes! Todo mundo adora um bom brinde e a chance de ganhar alguma coisa. Há muitas coisas que você pode oferecer no seu blog - desde relatórios a produtos físicos. Algumas pessoas obtiveram sucesso ao usar uma publicação semanal gratuita (sexta-feira gratuita). Não tenha medo de criar seu próprio conteúdo gratuito e dê a seus leitores a oportunidade de passar essas coisas para outras pessoas. Não se esqueça de incluir um link para o seu blog no conteúdo para que eles saibam onde encontrar mais informações importantes.

Aqui está um relatório gratuito sobre a realização de um concurso no seu blog:

http://www.webtrafficbasics.com/BoostTrafficwithaBlogContest.pdf 
Adicionar uma seção de revisão do produto - Crie uma seção no seu blog apenas para recomendar produtos nos quais seus leitores estariam interessados. Por exemplo, se o seu blog é para aqueles que desejam trabalhar em casa, inclua análises do trabalho em locais de trabalho em casa, produtos que ajudam a tornar o trabalho em casa. home office mais eficiente e coisas dessa natureza. 

Todo mundo olha para os outros antes de fazer uma compra para obter conselhos e opiniões. Eles não querem gastar seu dinheiro arduamente ganho em algo que nunca usarão ou que não lhes dê o que estavam esperando. Seja o primeiro a compartilhar suas opiniões sobre produtos e serviços (não se esqueça de adicionar links de afiliados nas resenhas) com seus leitores.
Adicionar uma seção de receita- Se ele se encaixa no seu mercado, outro item popular na Internet são as receitas. Adicione uma seção de receita ao seu blog e veja o número de visitantes aumentar. As receitas são muito fáceis de adicionar ao seu blog e você não precisa escrevê-las. Verificação de saídaYummyPLR.com para obter as mãos das receitas de PLR, você pode adicionar ao seu site todos os meses.

WebTrafficBasics.com - Inscreva-se neste curso gratuito, onde aprenderá como direcionar tráfego para o seu blog.

Mantendo seus visitantes por perto
A melhor maneira de manter seus leitores voltando é oferecer a eles conteúdo valioso e de qualidade em uma base consistente. É para isso que eles procuram, então, dê o que eles querem.

Outra ótima maneira de manter seus visitantes voltando é dar a eles a oportunidade de se inscreverem para receber lembretes sobre o seu blog. Você pode fazer isso com um feed RSS e um boletim informativo ou e-zine. Manter contato com eles regularmente, semanalmente, duas vezes por mês ou mensalmente, manterá seu blog e você atualizados em suas mentes.
A hora é agora!
Agora você está equipado com informações mais que suficientes para criar seu próprio blog ou elevar seu blog atual ao próximo nível, sem digitar as letras do teclado ou passar horas do seu precioso tempo no computador. A única coisa que resta a fazer agora é aplicar o que você aprendeu.

Você encontrará uma lista de recursos que eu pessoalmente recomendo abaixo. Você pode conferir os que acha que irão ajudá-lo e deixar os que não precisa. Faça o que fizer, nunca, a partir de agora, pense que você deve passar o resto da vida escrevendo seu próprio conteúdo de blog. Heck não, a vida é muito curta para isso, certo? ;)

Melhor da sorte! Espero ver seu blog lucrando e chegando ao topo das melhores listas de blogs em breve!
